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Tableau récapitulatif par semestre

Semestre 3
ECTS
UE3.1 MarketingB@onduirefes@ctionsi@narketing 7
UE3.2 Ventel&/ endre@ine®ffre@ommerciale 7
UE3.3 Communication@ommercialeBommuniquerd'offre@ommerciale 8
UE3.4 Business@iéveloppement@Participer@daBtratégie@narketing@t@ommerciale@lel 4
' I'organisation
UE3.5 RelationxlienttlManageriaelationlient 4
UE3.1 UE3.2 UE3.3 UE3.4 UE3.5 TD
Marketing@Mix2 X 16
Entretien@e®ente X 16
Principes@le@a®ommunication®igitale X 16
Etudes@narketing® X 12
Environnement@conomiquelnternational X 12
Droit@les@ctivitésRommercialesf X X X X 12
Techniques@uantitatives@t@eprésentation® X X X X 12
TableauRetbord@ommercial X X X X X 12
PsychologieBociale@luravail X 9,5
Anglais@ppliqué@uRommerce® X X X X X 13,5
LVB&ppliquéeBu@ommerce3 X X X 13
Ressources@tulturefhumériques® X X X X X 16
Expression,&ommunication,@ulture@ X X X X X 12
PPPEB X X X X X 8
Marketing@B2B X 12
Fondamentaux@ledaielationilient X 12
Pilotage®'un@rojet@n@éployantdes®echniques@ommerciales X X X 16
Démarche@eréation®ulie@eprise@'entreprise X X X X X 32
Développement®i'une@xpertise@ommercialefbaséeBurde@iagnostic@ledaBtratégie®lient@'unBecteur X X 24
Portfolio®3 8
TOTAL 284
| Heures@rojetsRuteurés 68
Semestre 4
ECTS
UE4.1 MarketingB@onduirefes@ctions@narketing 6
UE4.2 Vente@d/ endre@ine®ffre®ommerciale 6
UE4.3 Communication@ommercialeBommuniquerd'offre@ommerciale 6
UE4.4 Business@iéveloppement@Participer@daBtratégie@narketing@®t@ommercialeRlel 6
' I'organisation
UE4.5 RelationzlientEManageriaielationlient 6




[N

[ ]
universite

IUT DE SCEAUX

PARIS-SACLAY
UE4.1 UE4.2 UE4.3 UE4.4 UE4.5 TD
Stratégie@larketing® X 12
NégociationB@oleRlulendeurt@ed'acheteur X 12
Conception@'une@ampagne@e@ommunication X 12
Droit@ulravail X X X X 8
Anglais@ppliqué@uommerce X X X X X 12
LVB@ppliquéeBuRommerce X X X X X 12
Expression,@ommunication,&ulture® X X X X X 12
PPPR X X X X X 4
Fondamentaux@u@nanagement@ed'équipe@ommerciale X 16
Relation®lient®mnicanal X 20
Evaluation@ledaBerformance@ubrojet@n@iéployantdes@echniques@le@ommercialisation X X X 12
Pilotage®ommerciale®'unefrganisation X X X 12
Elaboration@'un@lani'actions@ommercial@t@elationnel X X 16
Portfolio X X X X X 12
StageMBDMRCRuUBCctivitéRntreprise X X X X X 8
TOTAL 180
| Heures@rojetsituteurés 92

Blocs de Compétences

BCC1 (UE3.1 UE4.1)

Pour construire une offre commerciale complexe ou innovante

BCC2 (UE3.2 UE4.2)

Pour mener un entretien de vente simple

BCC3 (UE3.3 UE4.3)

Pour structurer un plan de communication

BCC4 (UE3.4 UE4.4)

Pour agir en tant que membre de I'équipe commerciale

BCC5 (UE3.5 UEA4.5)

Pour agir en tant que membre de I'équipe relation client




